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Предложение 

для 

партнеров 

ООО Сельта 



 
 

Крупнейшая транспортная компания и заказчик транспорта Российской Федерации  

Наш парк: 

       Полуприцепы рефрижераторы  

       Сцепки (автопоезд) 

       Контейнеровозы 
 

 

5743 
Собственных автомобиля 

ООО «Сельта» – 20 лет на рынке грузоперевозок 

35  
Автотранспортных предприятий  

по всей территории РФ 

Более 150 надежных  
партнеров – перевозчиков. 
Объем ежемесячных перевозок с наемным 
транспортом – более 12 000 рейсов 
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Международная доставка 

 

Прямая доставка 

 

Контрактование рейсов 

Участие в торгах через портал 
SRM Selta 

 

Сборная доставка 
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Перевозчик направляет запрос/коммерческое 

предложение по сотрудничеству и/или 

выигрывает торги на площадке B2B 

 

Сбор необходимого пакета документов, 

консультация перевозчика по условиям 

сотрудничества 

Обработка 

запроса 

По итогам проверки перевозчика информируют по 

условиям сотрудничества (обязательное 

страхование грузов/обеспечительный платеж/ 

договор поручительства) 

Проверка потенциального партнера на 

благонадежность, выявление приоритетных 

направлений и потенциальных объемов 

Индивидуальные 

условия сотрудничества 

Проверка 

Перевозчика 

Запрос и предоставление оригиналов договора 

и ДС, согласование условий рецензентами, 

подписание договора со стороны Заказчика 

Предоставление перевозчику доступа на 

портал SRM Selta/сотрудничество в рамках 

иных проектов Заказчика 

Заключение 

договора 

Начало 

сотрудничества 

Процесс заключения основного договора 

Привлечение 
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Основные требования для сотрудничества 



. 
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Преимущества участия в торгах на портале ценовых предложений SRM Selta 

Итоговое определение 

победителя аукциона 

производится 

автоматически по 

минимальной цене. 

Прозрачность 

торгов 

Доступность 

участия 
Простота 

проведения торгов 

Высокий уровень 

конкурентности 

торгов 

Перевозчики, 

желающие участвовать 

в торгах, не 

ограниченны 

территориально. 

Единственное условие 

для доступа в торги: 

наличие подписанного 

договора 

Портал имеет 

удобный, интуитивно 

понятный интерфейс 

Обеспечивается за 

счет анонимности 

участвующих в 

аукционе компаний, и 

неоднократной 

возможности подать 

ценовое предложение 
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Проект «Контрактование рейсов» 

Виды перевозок: 

• Портовая доставка - Вывоз с портовых геозон 

Новороссийск/Санкт-Петербург 

• Транзитная доставка - Межскладские перемещения; 

Доставка от поставщиков 

• Доставка Тепличный комплекс - Вывоз Тепличный 

комплекс «Зеленая линия» и грибной комплекс 

• Доставка непрофильных товаров - Вывоз с транзитных 

РЦ: Тула, Иваново, Ерзовка, Первоуральск, Шахты 

• ТД-Холдинг - Вывоз с складов ТД-Холдинг на РЦ АО 

Тандер  

 

Контрактование рейсов предполагает круглогодичный гарантированный объем перевозок, вне зависимости от сезона и состояния рынка. 
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Процесс взаимодействия в рамках проекта «Контрактование рейсов» 

Основной инструмент для сбора 

предложений: 

 Распределение объема в рамках контракта 2019-2020 г. 

производится через электронную площадку B2B, где 

участие в торгах может принять любой 

зарегистрированный перевозчик. 

Центр электронных торгов B2B-Center позволяет 

проводить 43 вида торговых процедур, как на закупку, так 

и на продажу товаров и услуг. 
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Проект «Сборная доставка» 

Сборная доставка - сбор мелкогабаритных грузов от поставщиков компании в одном направлении, 

с использованием кросс-докинга (при необходимости) и последующей отправкой 

крупногабаритным ТС на конечное РЦ. 

 
Обязательные условия:  

 Строгое соблюдение таймингов доставки (даже в 

случае необходимости дополнительного заезда на 

терминал/склад)  

 Наличие регистрации на портале SRM Selta, где 

размещаются сборные грузы 

 Контроль со стороны перевозчика за непревышением 

при погрузке массы транспортного средства и /или 

нагрузки на ось транспортного средства 

Преимущества проекта: 

 Вывоз сборных грузов по всей территории РФ 

 Обеспечение загрузками малоформатного транспорта 

 Гибкая тарифная политика 
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Проект «Прямая доставка» 

Прямая доставка - доставка товара наемным транспортом от Распределительных центров до 

Магазинов и Гипермаркетов торговой сети «Магнит».  

Необходимый тип транспорта:  

 Рефрижераторы, грузоподъемность  5, 7 и 10т, 

грузовместимость 10-20 п/м; 

 Реф-сцепки 10т+10т (36-38п/м)  

 Обязательно наличие гидроборта с роллстопами  

 Возможность трансляции GPS-сигнала и сигналов 

датчиков (температурных, открытия дверей) 

Основные моменты: 

 Максимальное плечо, на которое планируется 

задействовать наемный транспорт - 250 км (кругорейс 

до 500км), для сцепок  - 1900 км (3800 км вкруг). 

 Тарифная сетка в разрезе километража (за кругорейс 

с указанием длины плеча до дальней точки): 0-25км; 

25-50км; ......; 200-250км  
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Наши партнёры 
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Контакты 

 

Магистральная доставка: 
Панькова А.В. pankova_av@magnit.ru  

Тел. 8 (861) 210 98 10 доб. 18419 

Пучкова А.А. puchkova_aa@magnit.ru 

Тел. 8 (861) 210 98 10 доб. 13230 

 

Прямая доставка: 
Гафарова О.И. Gafarova_oi@magnit.ru 

Тел. 8 (861) 210 98 10 доб. 13270 
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